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>BALONMANO / A tre

dias del inicio de |a Liga ASOBAL

1

nJ

DEPORTE

MONTSE ALVAREZ

DIONISIO MIGUEL RECIO Presidente del BM Valladolid

«La Champions es nuestra
tabla de salvacion»

GUILLERMO VELASCO / Valladolid
El Cuatro Rayas Valladolid espera
impaciente como nuevo ‘grande’
del balonmano espanol (al menos
en el capitulo deportivo gracias al
tltimo tercer puesto liguero y a su
nueva presencia, la tercera en su
historia, en la Liga de Campeones)
que la Liga Asobal dé su pistoleta-
zo de salida. A tan sélo tres dias
de dicho arranque (préximo siba-
do a las 20.00 horas en Huerta del
Rey ante el Amaya San Antonio),
el presidente del BM Valladolid,
Dionisio Miguel Recio, ilusionado,
como siempre, confia en un Gltimo
arredn en la captacién de socios
para salvar una temporada dificil
en el tema econdmico pero tre-
mendamente prometedora en el

capitulo deportivo. El maximo
mandatario del BM Valladolid Jan-
za un pequeio dardo al Ayunta-
miento con el fin de que el ‘fortin’,
vetusto ‘fortin' de Huerta del Rey
mejore para poder crecer.

Pregunta,- ¢Cémo se presenta
su sexta camparna al frente del
club?

Respuesta~ Los resultados de la
pretemporada nos han hecho ver
que el futuro deportivo es franca-
mente halaguefio. Tenemos equipo
para firmar un buen palmarés.

P- ¢A qué llama un buen palma-
rés?

R.- Mantener el tercer puesto en
la Liga por tercer afio consecutivo
y, sobre todo, subir un peldario en
la Liga de Campeones, un requisi-

to del todo necesario para la eco-
nomfa del club. Como minimo te-
nemos que llegar a cuartos de fi-
nal. Es nuestro objetivo minimo.

P~ La economia manda més que
nunca.

R.- Este afio el capitulo deporti-
vo va ligado al econémico. Quizés
demasiado, pero tengo fe en el
equipo y en el entrenador.

P~ El presupuesto para esta tem-
porada ¢c6mo queda desglosado?

R.- Partiremos con un presu-
puesto de 2,4 millones de euros, del
cual 400.000 euros llegan de las
instituciones, Asobal (por cesién de
derechos de imagen) y Federacion
(por cesi6n de jugadores a las se-
lecciones; 1,7 millones de patroci-
nadores y colaboradores; y 350.000

de socios y venta de entradas.

P.- éVolvera a pillarse los
dedos como el aio pasado
con los ingresos procedentes
de los socios y venta de entra-
das?

R.- Hemos querido ser op-
timistas con ese objetivo de
llegar a los 3,100 socios. Y la
prevision volverd a ser defici-
taria. No por los socios fieles
al club sino porque no somos
capaces de llegar a esos
3.100, quedandonos facilmen-
te en los socios del ano pasa-
do (2.570). Ahora mismo esta-
mos en 2.350 y confio en el
tiltimo arredn de esta semana
y los que se reenganchen la
proxima tras el partido del
Portland.

P.- ¢Y por qué no se cum-
ple?

R.- Por dos circunstancias
muy claras. La primera porla
ya famosa crisis econdmica, y
la segunda por la mala situa-
cién o mala visibilidad de mu-
chas localidades y asientos del
Huerta del Rey. La realidad de
este pabellon no son 3.500 lo-
calidades sino 3.100 o 3.200.
¢Qué pasa? Que los nuevos so-
cios tienen que ir arriba y co-
mo no pueden mejorar de
asiento al aio siguiente se dan
de baja. Después de la gran
temporada realizada este afio
hemos perdido 200 abonados.
Es la realidad. Estamos atados
de pies y manos toda la vida.

P~ Este es un problema que
tendra siempre.

R.- Mientras no se solucio-
ne la mala visibilidad del ani-
llo superior, no podremos
ofrecer un buen producto. Yo
ya me he quejado pero no ha
servido de nada. Ahora que
tanto se habla del tema tauri-
no, a Valladolid le falta para
ser ciudad taurina coger el to-
10 por los cuernos y arreglar
de una vez por todas el Huer-
ta del Rey,

P- ¢Y Ia crisis econ6mica?

R.- Los llamados brotes
verdes no se ven por ningin
sitio, al menos en el deporte y
més concretamente en el ba-
lonmano, Nos queda la Liga
de Campeones o la Cham-
pions como nuestra tabla de

«Con Pastor voy al
fin del mundo»

P~ cTiene algan valor el aio 2012, afio
en el que finalizan contrato la mayor par-
te de jugadores y cuerpo técnico?

R.-Intentaremos trabajar desde ya en
ampliar esa fecha como el caso del entre-
nador.

P- ¢Pastor de por vida?

R.- Si las circunstancias no nos entor-
pecen Juan Carlos Pastor estard en Valla-
dolid por mucho tiempo aunque a veces
el mercado nos hace cambiar los pensa-
mientos. No oculto que con Pastor yo voy
al fin del mundo. Asi ha sido y asi sera.
No hay otro como él.

«Desbancar a Barca y
Ciudad Real es soiiar»

P~ El salfo cualitativo en Europa es po-
sible aunque en la Liga Asobal parece una
utopia imposible.

R.- Desbancar hoy por hoy al Ciudad
Real y al FC Barcelona de los dos prime-
ros puestos es sonar. Claro que me gusta-
ria hacerlo pero es un suefio casi imposi-
ble porque entre otras cosas esos dos
equipos nos triplican en presupuesto. Te-
nemos que asegurar ese tercer peldafio
que nos hemos ganado a pulso en los dos
tltimos afios. Por eso incido, incidimos es-
te afio, en Europa, ligando el capitulo de-
portivo al econdmico.

«David Mato es el
futuro de este club»

P- ¢Se encuentra con ganas pese al
desgaste que sufre cada temporada?

R.- Mas que en cada temporada, en
momentos de cada temporada. Me en-
cuentro con mucha fuerza y puedo decir
que mientras los socios me quieran como
presidente, seguiré al frente de este barco.

P~ Aveces se achaca que el BM Valla-
dolid se lleve sélo entre tres personas. {No
echa en falta mas ayuda, més directivos
de verdad y no ‘de paja’.

R.- Es muy dificil ser directivo y no co-
brar ni una peseta, Sin desmerecer a los
demds, tenemos la suerte de contar con
directivos como David Mato, un bastén de
apoyo muy importante para mi, y sin du-
da el futuro de este club.

salvacion para esta temporada. Ese
déficit en Ia prevision de socios te-
nemos que suplirla enganchandn a
1.500 aficionados o acompaii S
nuevos en los partidos de la Cham-
pions en el Pisuerga. Necesitamos
una afluencia de 4.000 aficionados
en los partidos europeos. Intentare-
mos que los precios de esas entra-
das para una Liga de Campeones
que, estoy seguro, serd muy atrac-
tiva a ojos del espectador, sean
muy asequibles. Si lo conseguimos,
salvaremos la temporada también

do capitulo econémico.

P- ¢Qué mensaje puede lanzar
para convencer a nuevos clientes?

R.-Tan sélo que el balonmano
€s hoy por hoy un producto de pri-
merisima calidad en esta ciudad.
Sin llegar a decir que es el mejor, si
puedo decir bien alto que es uno de
los mejores espectaculos deporti-
vos que puede ofrecer esta ciudad.
Y ademds con el anadido de dar el
mayor niimero de alegrias (junto al
rughy, quiso recalcar). Hay que va-
lorar la historia y las vivencias eu-
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en el siempre dificil y comprometi-  ropeas imborrables de este club.
..... e m e m . .......I
+ LUIS CARLOS PALACIOS ESTEBAN « M3 VICTORIA ESTEBAN VELASCO
- RITA M2 TORIBIO REGUERA - ALVARO YEPES ESTERAN
+ CARLOS JAVIER CERNUDA GALVAN + ALICIA FLORES ALONSO
- JESUS YEPES RECIO + SANTIAGO ESTEBAN PRIETO
= MIGUEL ANGEL RECIO BELLOSO « MONICA PEREZ CRUZ

tacién del DN para retirar




